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Den lgsuingsorienterede partuer




| Byens Netveerk — Kagshusene

Mandag den 30. april 2012, kl. 15.00-17.00

Kl. 15.00

KIl. 15.15

Kl. 15.30

KI. 15.50

Kl. 16.20

Velkommen

Praesentation af Hoffmann v/regionsdirektgr Lasse Henriksen

"Den leerende byggeplads” og "Den digitale byggeplads”
v/projektleder Martin van der Watt

Rundvisning pa byggepladsen Kagshusene

Networking



| Den lgsningsorienterede partner
I

Hoffmann har
150 ars

jubilaaum
2013




| ejendomsudvikler

En skandinavisk entreprengr og

m 6.121 ansatte

m 21% af aktierne ejet af
medarbejderne
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| Hoffmann A/S
I

523 ansatte

Bkonomidirekter

Adm. Direkter
Torben Bjerk Nielsen

Tue Sjentoft

REGION VEST

Konstitueret
Regionsdirektar
Torben Bjark Nielsen
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REGION @ST
RENOVERING

Regionsdirekter
Lasse Henriksen
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REGION ANLEG

Regionsdirekter
Demi lljazovski

REGION TEKNIK

Regionsdirekter
John Mathson Hansen

REGION @ST NYBYG

Regionsdirektor
Erik Rem Hendrksen



| Region @st Renovering oreamn

' Kompetencer /\
/\

Specialprojekter
og tidlige udbud

Totalentrepriser og
konceptbyggeri

N

Bolig, skoler,
erhverv og industri

Ca. 100 handveerkere,
heraf 10 laerlinge




\ Strategi 2015 T

o \gsningsorienterede Party,
/'

= Workshop
= Veerdispil
= Involverende planlaegning

= Gensidig evaluering
= HMS
= Vidensdeling



Hoffmanns
spillestil

Vi vil sikre et arbejdsmiljg med hgij trivsel,
fa sygedage og ingen ulykker ved at udvise ansvarlighed og
menneskelig forstaelse.

Vi vil med udgangspunkt i kundens behov sikre et
ensartet involverende samarbejde saledes, at Hoffmann
opleves som den lgsningsorienterede partner.

Vi vil veere bedst til tid, kvalitet og pris, hvorfor vi
konstant skal veere farende inden for involverende
processer imellem alle samarbejdsparter.

Vi vil skabe feelles succes ved aben dialog, dele viden og
hjeelpe hinanden.

Entusiasme

Hoffmanns m
rygrad
Salg
Vi vil sikre det bedste kundekendskab og gennemfgre en struktureret salgsproces.

Tilbud

Vi vil foretage en grundig selektering ved vurdering af egne ressourcer, samarbejdspartnere,
samarbejdsform, gkonomi og risiko.

Vi vil afseette tilstraekkelig tilbudskapacitet og foretage en detaljeret kalkulation af kostpris og
risiko.

Vi vil tilbyde energi- og miljgrigtige Igsninger.

Kontrakt
Vi vil kun indga ligeveerdige kontrakter, hvor omfang og risiko er klart defineret.

Planleegning

Vi vil udfgre en effektiv projektgranskning for at sikre bygbare lgsninger.

Vi vil tilfgre sagerne tilstreekkelig kapacitet og kompetence med preecist aftalte
ansvarsomrader.

Projektering
Vi vil sikre en professionel projekteringsledelse, der aktivt koordinerer projekteringen i
henhold til kontraktens indhold om kvalitet, tid og gkonomi.

Udfgrelse
Vi vil sikre hgj effektivitet og godt handveerk i alle projektets faser.
Vi vil lgbende udfgre en retvisende gkonomiopfalgning i takt med udvikling og risici.

Aflevering
Vi vil i tide lave en grundig registrering og afhjselpning af mangler.
Vi vil kontakte kunden efter aflevering og lgbende faglge op.

Arhighed
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